Kort presentation av metoden vi arbetar med

Nätverksmarknadsföring (Network Marketing)

Det finns idag 3 vedertagna sätt att arbeta:

1. Anställd: Vilket det flesta av oss vet vad det innebär på gott och ont med små eller inga möjligheter att påverka sin situation, men med en åtminstone förmodad trygghet.

2. Egen företagare: Vilket oftast innebär mer jobb och mindre lön än när man var anställd. Samt även en hel del risktagande.

3. Franchisetagare: D.v.s. köpa in sig i ett känt företag. Detta bör man överhuvudtaget inte reflektera över såvida man inte har mycket goda bankkontakter då startkostnaderna kan vara astronomiska.

Det fjärde alternativet: Distributör i ett Network Marketing företag är raka motsatsen till den traditionella samhällshierarkien (pyramid) där du kanske får löneförhöjning om chefen tjänar riktigt bra på DITT arbete.

Inom Network Marketing branschen är förhållandet det omvända.

Här påverkar DU din egen lön och situation, och om du gör ett bättre jobb och resultat än ”chefen” eller sponsorn (som vi kallar den som har presenterat detta för dig) så riskerar du inte att bli uppsagd eller utsatt för intriger utan du blir istället uppmuntrad.

Alla arbetar på exakt lika villkor, det kallas positiv konkurrens.
Att arbeta som Nätverksdistributör kan mycket väl kombineras med ditt nuvarande arbete och det är enbart du själv som bestämmer hur mycket tid och arbete du vill lägga ner på detta.

· Har Du tröttnat på att lönen eller tiden aldrig räcker till?
· Vill Du kunna ta kontroll över din egen tid och inkomst?

· Vill Du förbättra ditt liv både ekonomiskt och tidsmässigt?

Då kan detta vara något för Dig!

Mycket mer om detta, hur, vad och varför, finns på hemsidan i form av text, ljud och bild www.improvelife.info
Välkommen till Möjligheten som kan Förbättra Ditt Liv!

Skulle Du vara intresserad:    [image: image1.png]



· Att få bra rabatter på alla varor och alla tjänster du normalt köper, som mat, kläder, husgeråd, hemelektronik, bilar, bensin, möbler, biobiljetter, restauranger, resor, banktjänster, försäkringar och mycket annat?

· Att kunna ta del av alla dessa rabatter med ett enda kort som även kan anslutas till VISA eller MasterCard?

· Att kunna ta del av dessa rabatter både på vår stora internationella Internetportal och direkt som kassarabatt i din butik?
· Skulle du vara intresserad av att även få bra betalt för att erbjuda andra dessa förmåner?

Låter det intressant?

Men för bra för att vara sant?

Nå, vad är haken?

· Hake 1. Du måste vara distributör eller medlem vilket kostar 1090 kr för distributörer och 90 kr för medlemmar (gratis vid samtidig order för minst 270 kr).

· Hake 2. Vår 100% nöjd-kund-returgaranti omfattar inte fraktavgiften, 50 kr.

· Hake 3. Den största risken du tar är att vinna.

· Hake 4. Att det inte finns några riktiga hakar kan framstå som en hake i sig.
Är Du fortfarande intresserad trots "hakarna"?

Men undrar Du hur detta är möjligt?

Den absolut övervägande delen av priset på en vara eller tjänst (minst 85%) består av kostnader för mellanhänder och inte minst reklam! Som exempel kan nämnas att en sekund reklamfilm på TV4 kostar 8000 kr(!)

Det är bara att börja räkna hur mycket det finns att spara där. Sen ska vi inte glömma all annan reklam i radio, tidningar, anslagstavlor och inte minst direktreklamen i brevlådan!

Det rör sig om mycket stora pengar där företagen tar stora risker eftersom det är pengar som dom måste ligga ute med långt innan en enda vara är såld (tänk om kunderna uteblir trots alla miljoner i reklamkostnader) och det är alltid vi konsumenter som får betala reklamen i slutändan. Men vi har av någon anledning accepterat det faktum att vi stoppar pengar i fickan på mellanleden och reklamfirmorna när vi går och handlar.

Inom Nätverksmarknadsföring gör vi ingen traditionell reklam. Istället upprättar vi avtal med företag av alla slag som är intresserade att dels sänka sina marknadsföringskostnader och dels först behöva betala dessa efter att varan är såld (= noll (0) risk).

Tror du att företagen är intresserade? Tror du att dom gärna ger oss bra priser för att dels kunna sänka sina kostnader och dels slippa risken?

Var kommer vi in då?

Vi arbetar som en slags förmedlingstjänst mellan företag, kund och oss själva (vi är ju själva konsumenter) och det tjänar alla på. Företagen (se ovan), kunden i form av lägre priser och distributörerna i form av goda förtjänstmöjligheter. Även reklamfirmor kan vinna på detta eftersom de själva måste annonsera för att hitta sina kunder och traditionell reklam kommer aldrig att försvinna ändå.

Marknadsföringspengarna delas alltså ut till distributörerna som var och en arbetar helt oberoende, enbart så mycket man själv vill och alla som vill kan bli distributör. Du får helt enkelt betalt för den reklam du ändå gör dagligen men utan att tänka på det när du rekommenderar en vara eller tjänst.

Du får även betalt för den ökande omsättning som du direkt eller indirekt är ansvarig för att generera till företaget när/om du skaffar nya distributörer vilket ju ger fler kunder. Även dessa distributörer får betalt på samma sätt enligt en fastställd kompensationsplan. Alla arbetar på exakt lika villkor där den vars organisation genererar mest omsättning till företaget också tjänar mest, oavsett när personen kom in i företaget.

Kan det bli mer logiskt? Kan det bli mer rättvist?

Ändå försöker en del förknippa detta med illegala pyramidspel eller kedjebrev och säger t.ex. att det bara är dom i toppen som tjänar alla pengar. Alltså med andra ord precis som i den vanliga samhällshierarkin där det alltid är VD:n som tjänar mest och ingen annan i företaget någonsin kan nå upp till den nivån.

I verkligheten finns det knappast ett mer etiskt sätt för marknadsföring. Här är det alltid den som gör jobbet som tjänar bäst oberoende av position eller tidpunkt när man kom in i företaget, d.v.s. du kan mycket väl tjäna mer än dom du har ovanför dig om du gör mer än dom.

Eftersom alla arbetar på exakt lika villkor kommer ingen heller att känna sin position hotad eller utsätta dig för intriger bara för att du är duktig, utan du blir istället uppmuntrad. Vad kan detta kallas annat än rättvisa?

Vad tycker du nu när du har fått en möjlighet att sätta dig in i det?

Kontakta oss så ska vi svara på alla dina frågor och berätta närmare hur det fungerar:

ImproveLife.info

E-mail. info@improvelife.info
Tel. 08-771 94 08

Mobil. 070-728 36 87 / 95

Besök gärna hemsidan www.improvelife.info där finns en utförlig presentation med text, ljud och bild hur vi arbetar och varför.
